ZAPYTANIE OFERTOWE nr 1

na dostawe oraz wdrozenie systemu wsparcia merytorycznej realizacji projektu
dla projektu

Przeprowadzenie badan nad opracowaniem nowatorskich rozwigzan i narzedzi dla tworzenia
zaawansowanych technologicznie gier komputerowych typu AAA.

I. Nazwa oraz adres Zamawiajacego
Techland Sp. z 0.0.

ul. Zotkiewskiego 3

63 - 400 Ostrow Wielkopolski

tel. +48 62 737 27 47

faks +48 062 737 27 49

NIP: 622 24 68 959

Il. Zamoéwienie planowane jest do realizacji w ramach projektu pn.

Przeprowadzenie badah nad opracowaniem nowatorskich rozwigzan i narzedzi dla tworzenia
zaawansowanych technologicznie gier komputerowych typu AAA. Projekt jest planowany do
wspotfinansowania w ramach konkursu nr 2/1.1.1/2016.

Os priorytetowa: Wsparcie prowadzenia prac B+R przez przedsiebiorstwa
Dziatanie: Projekty B+R przedsiebiorstw Poddziatanie Badania przemystowe i prace rozwojowe
realizowane przez przedsigbiorstwa.

lll. Opis przedmiotu zamdéwienia.

1. Przedmiotem zamowienia jest dostarczenie, wdrozenie oraz $wiadczenie wsparcia po okresie
wdrozenia systemu wsparcia merytorycznej realizacji projektu w formie zintegrowanego systemu
zarzadzania. W sktad systemu wchodzi oprogramowanie posiadajgce funkcjonalnosci wymienione w
pkt. 11l ppkt. 2 oraz licencje dostepowe dla uzytkownikow.

System wsparcia merytorycznej realizacji projektu stanowigcy kompleksowe rozwigzanie niezbedne
dla merytorycznej realizacji projektéw musi zawiera¢ zintegrowane funkcje zarzadzania, obejmujace
wszystkie aktywnosci funkcjonowania przedsiebiorstwa opisane w pkt. 1l ppkt. 2,. Informacje
zarejestrowane w jednym systemie bedg dostepne natychmiast w catej organizacji. Umozliwi to
wyeliminowanie wielokrotnego wprowadzania tych samych danych oraz zwigzanych z tym btedow i
kosztéw.

Liczba i typ licenciji: 40 licencji, w tym: 10 licencji profesjonalnych oraz 30 ograniczonych
Okres umowy serwisowej: nie krétszy niz 12 miesiecy.
Warunki umowy serwisowej nie gorsze niz:

- Telefoniczne centrum wsparcia klienta (dedykowany numer telefonu oraz adres e-mail);
- System online obstugi zgtoszen Klientow;

- Narzedzie wczesnego ostrzegania monitorujace 24 godziny na dobe prace systemu;

- Tworzenie nowych raportéw na zyczenie Zamawiajgcego;

- Szkolenia uzytkownikéw systemu.

2. System musi posiadaé co najmniej ponizsze funkcjonalnosci:

ADMINISTRACJA:
1.1 Interfejs uzytkownika catego systemu w jezyku polskim, angielskim, niemieckim;



1.2 Mozliwos¢ korzystania z innych jezykow w interfejsie uzytkownika;

1.3 Zmiana ustawienia okien dla uzytkownikéw;

1.4 Zarzadzanie seriami numeracyjnymi dokumentow;

1.5 Uprawnienia na poziomie uzytkownika - dostep do formatek;

1.6 Uprawnienia na poziomie uzytkownika - dostep tylko do wtasnych dokumentow;

1.7 Powiadomienia - mozliwos¢ wysytania dowolnych powiadomien e-mail;

1.8 Powiadomienia - mozliwo$¢ wysytania dowolnych powiadomien SMS;

1.9 Powiadomienia - mozliwo$¢ wysytania dowolnych powiadomieh na ekran komputera;

1.10  Mozliwos¢ dodawania pdl dodatkowych do obiektow systemowych;

1.11 Obstuga wielu firm (spétek) w ramach jednej instalacij;

112  Mozliwo$¢ obstugi wielu oddziatéw w ramach jednej instalacji;

1.13  Wymiana dokumentéw handlowych: faktury, dane towaréw, plan kont pomiedzy firmami;
1.14 Podtaczanie plikow do kazdego obiektu biznesowego;

1.15  Historia zmian obiektow systemowych (log);

1.16  Historia logowan do systemu (log).

DANE PODSTAWOWE MATERIALOW:

21 Kontrola poprawnosci budowy indeksu;

2.2 Dodatkowe pola i obiekty z cechami produktu oraz stowniki dla tych cech;

23 Walidacja uzupetnienia danych wymaganych dla deklaraciji Intrastat;

24 Blokada wystawienia dokumentu sprzedazy czy zakupu na dany indeks na kontrahenta
wskazanego w dodatkowym obiekcie jak ten, z ktérym nie mozna handlowa¢ danym indeksem;

2.5 Alert dla uzytkownika jesli cena w cenniku zostanie zmieniona (z uwzglednieniem wszystkich
zasad cennikowych), a cena danego towaru na magazynie jest wyzsza niz ta wynikajgca ze zmiany
ceny;

2.6 Blokada sprzedazy indeksu, ktéry nie ma wprowadzonego przynajmniej jednego kodu EAN;

2.7 Blokada sprzedazy indeksu oznaczonego jako zablokowany do sprzedazy;

2.8 Blokada produkcji indeksu oznaczonego jako zablokowany do produkcij;

2.9 Narzedzie do automatycznej zmiany cen indekséw na wskazanych towarach u wskazanego

klienta o wskazany procent lub wartos¢;
2.10  Automatyczna aktualizacja cennikéw na podstawie pliku Excel.

DANE PODSTAWOWE KLIENTOW/DOSTAWCOW:

3.1 Dane teleadresowe i handlowe;

3.2 Osoby kontaktowe i historia kontaktéw;

3.3 Informacje o terytorium klienta;

3.4 Stowniki do uzupetnienia danych w obiekcie okreslajacym terytorium kontrahenta;

3.5 Blokada na utworzenie tego samego typu kontrahenta, np. odbiorcy, z takim samym NIP jak juz
istniejacy z mozliwoscig ominiecia blokady i utworzenia kartoteki pomimo takiego samego NIP;

3.6 Tabela uzytkownika zawierajgca rachunki bankowe i ich waluty, na ktére klient dokonuje
ptatnosci;

3.7 Kontrola wazno$ci certyfikatu prezydenckiego - alert przypominajacy o zblizajacym sie terminie
wygasniecia certyfikatu;

3.8 Alert dla wybranych uzytkownikéw informujacy o przekroczeniu terminu ptatnosci na fakturach
klientow;

3.9 Kontrola wprowadzenia tej samej nazwy skréconej dla tego samego typu kontrahenta (odbiorcy

lub dostawcy);

ELEMENTY CRM:

4.1 dziatania (zadania) dla pracownikéw - planowane;

4.2 dziatania (zadania) dla pracownikéw - wykonane;

4.3 kalendarz dziatan;

4.4 dokument przed ofertowy - prospekt/szansa sprzedazy;
4.5 zarzadzanie i analiza leja sprzedazy;



4.6 komunikator wewnetrzny pozwalajgcy na przesytanie linkow do dokumentéw w systemie.

ZARZADZANIE PROJEKTEM:
51 etapy projektu;
5.2 podglad listy dokumentéw zwigzanych z projektem;

53 dziatania dotyczace projektu;

54 projekt nosnikiem kosztow i przychodéw;

55 rachunek wynikow dla projektu.

PROCES ZAKUPU:

6.1 Automatyczne wysytanie ofert zakupu (zapytan ofertowych) do dostawcéw i automatyczna
aktualizacja ofert zakupu po otrzymaniu informacji zwrotnej od dostawcy;

6.2 Blokada utworzenie PZ lub faktury niebazujgcego na zamoéwieniu dla wybranych indekséw;

6.3 Procedura zatwierdzania zamowien po przekroczeniu limitu ilosci i/lub wartosci;

6.4 Podpowiadanie na zaméwieniu domysinych MPK wskazanych dla indeksu;

6.5 Kontrola ilosci zaméwienia wzgledem minimalnej ilosci z umowy z dostawca;

6.6 Alert dla uzytkownika , gdy ilos¢ zamdéwien klientdéw osiggnie minimum z umowy;

6.7 Zarzadzanie numerami seryjnymi (klucze);

6.8 Kontrola daty zakonczenia produkcji wzgledem sprzedazy oraz daty wysyiki wzgledem daty
wydania;

6.9 Alert dla wskazanych uzytkownikdw o przyjeciu uszkodzonego sprzetu (pojawia sie do momentu

utworzenia korekty);

6.10  Pole na wskazanie uszkodzonej ilosci na PZ;

6.11 Obstuga uméw ramowych z dostawcami;

6.12  Alert do osoby zamawiajacej informujgcy o zrealizowaniu dostawy - informacja wysytana, jesli na
zamowieniu oznaczono, ze alert ma by¢ wystany;

6.13  Kontrola podania ceny na dokumencie PZ;

6.14  Automatyczny mailing informacji o stock i sprzedazy towaréw danego dostawcy;

6.15 planowanie zaopatrzenia w oparciu o algorytm MRP ;

6.17 Rejestracja i automatyczne wyliczanie prognoz sprzedazy.

PROCES SPRZEDAZY:
71 Automatyczny import oferty na podstawie pliku Excel (2 formaty);

7.2 Alert dla handlowca o utworzonym zadaniu MM na jego magazyn;

7.3 Alert dla handlowca o akceptacji zadania MM lub odrzuceniu zadania MM,;

7.4 Alert dla magazynu o utworzonym zleceniu sprzedazy w celu potwierdzenia daty realizacji;

7.5 Alert dla handlowca o potwierdzeniu daty realizacji przez magazyn;

7.6 Alert dla osoby wystawiajacej faktury o zleceniach, do ktérych zostaty zrobione dokumenty WZ i
moze by¢ utworzona faktura;

7.7 Kontrola faktury, ktéra musi bazowac¢ na dokumencie WZ;

7.8 llos¢ i cena na fakturze nie moze by¢ inna niz na dokumencie WZ;

7.9 Blokada sprzedazy ponizej ceny zakupu;

7.10  Rezerwacja towaréw przy zaméwieniu;

7.11 Podpowiedz na zleceniu sprzedazy ilosci mozliwej do wyprodukowania z uwzglednieniem
wystawionych zlecen;

7.12  Alert dla produkcji o koniecznosci wyprodukowania dodatkowych ilosci;

7.13  Alert dla handlowca o potwierdzeniu ilosci produkowanej i daty wykonania - data wykonania
aktualizowana automatycznie w zleceniu sprzedazy;

7.14  Alert dla handlowca na 2 dni przez datg realizacji zlecenia;

7.15 Procedura zatwierdzania ofert;

7.16  Automatyczny e-mail dla wskazanych oséb, ze proforma zostata zaptacona przez klienta;

717 Raport pokazujacy porownanie wptaconej zaliczki klienta z wartoscig z raportow sprzedazy;
7.18 Import danych historycznych sprzedazy;

7.19 Uwagi z danych klienta podpowiadane automatycznie na zleceniu sprzedazy bez mozliwosci
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edycji uzytkownika;

7.20
7.21
7.22
7.23
7.24
7.25
7.26
7.27
7.28
7.29
7.30
7.31
7.32
7.33

Pole uzytkownika na dokumencie WZ okreslajace potwierdzenie odbioru dostawy;
Narzedzie do generowania korekt cenowych;

Wyliczanie warto$ci do korekt dotyczacych bonusow;

Ewidencja planu sprzedazy;

Poréwnanie planow sprzedazy z wykonaniem;

Import raportéw sprzedazy od klientéw z plikéw Excel do systemu;
Przygotowanie interfejsu uzytkownika do importu;

Przygotowanie raportéw sprzedazowych wg schematu zamawiajacego;
Definiowanie plandw sprzedazowych;

Raportowanie stopnia realizacji planu sprzedazowego

Drukowanie paragonow fiskalnych na drukarce fiskalnej

Kalkulacja budzetu marketingowego

Plan wydawniczy

import cennikoéw z plikéw

PRODUKCJA | MAGAZYN:

8.1
8.2
8.3
8.4
klienta;
8.5
8.6
8.7
8.8

Wyliczenie warto$ci i ilodci z wydania materiatdw na dokumencie przyjecia materiatow;

Alert dla uzytkownikéw odpowiedzialnych za dany magazyn o utworzeniu zadania MM;

Alert dla uzytkownika zgtaszajacego zadanie MM o realizacji lub odrzuceniu zadania;

Blokada zuzycia materiatdw na produkcji do danego klienta przypisanych do lokalizacji danego

mozliwos¢ zarzadzania indeksami wg partii;

mozliwos¢ zarzadzania indeksami wg numeru seryjnego;
wycena wg FIFO;

wycena wg faktycznego wskazania (partii).

KSIEGOWOSC | BANKI:

9.1
9.2
9.3
9.4
9.5
9.6
9.7
9.8
9.9
9.10
9.11
9.12
9.13
9.14
9.15
9.16
9.17
9.18
9.19
9.20
9.21
9.22

plan kont;

zapisy ksiegowe;

zasady dekretaciji;

ksiegowania okresowe;

wielowalutowosc;

ksiegowanie do wielu okresow;

rachunek przeptywoéw metoda bezposredniag;
Generowanie plikéw przelewu;

Import wyciggéw bankowych;

Definiowanie wiasnych sprawozdan finansowych;
Automatyczne pobieranie kurséw walut z serwisu NBP;
Import szablonéw raportéw finansowych;
Deklaracja Intrastat;

Bilans;

RZiS;

Rejestry VAT;

Raport kasowy/bankowy;

JPK;

Deklaracje VAT 7, VAT UE, CIT,;

Deklaracje VAT 7, VAT UE elektroniczne;
Potwierdzenie sald;

Wezwanie do zaptaty.

SRODKI TRWALE:

10.1
10.2

ewidencja srodkow trwatych oraz wartosci niematerialnych i prawnych;
przyjecie srodka;



10.3
10.4
10.5

amortyzacja;
przeszacowania srodkow;
plan amortyzacji;

OBIEG DOKUMENTOW:

11.1 rejestracja, opisywanie i autoryzacja dokumentéw kosztowych;

11.2  mozliwos¢ akceptacji dokumentéw w zewnetrznej aplikacji WWW;

11.3  rejestr korespondencji przychodzacej i wychodzacej;

11.4 ksigzka pocztowa;

11.5  wydruki adreséw na kopertach.

REKLAMACJE:

12.1 zgtoszenia reklamacyjne;

12.2  dziatania dotyczace reklamacji;

12.3  rozliczenie reklamaciji;

12.4  Integracja miedzy kolektorem danych - przeniesienie zeskanowanych pozycji i ich ilosci do

obiektu uzytkownika wraz ze wskazanym klientem;

12.5

Poréwnanie zeskanowanych danych ze zwrotu z wystawionymi fakturami;

WYDRUKI | RAPORTY:

13.1 Zamoéwienie zakupu;

13.2  Faktura sprzedazy w dwéch jezykach (polski, angielski);

13.3  Faktura korygujaca w dwdch jezykach (polski, angielski);

13.4  Specyficzne szablony zamowien dla wybranych dostawcow - 3 szt.;

13.5  Oferta;

13.6 Potwierdzenie zamoéwienia klienta;

13.7  Faktura proforma;

13.8 Marza na produkcie i wielko$¢ sprzedazy;

13.9  raport skonsolidowany - zestawienie obrotéw i sald;

13.10 raport skonsolidowany - rachunek zyskow i strat;

13.11 raport skonsolidowany - bilans;

13.12 Poroéwnanie standw magazynowych w danej sieci z iloscig przestang przez sie¢ w raporcie
sprzedazy;

13.13  Wyliczenie wielkosci zapasow na wskazany okres czasu w danej sieci - okreslenie iloSci czasu

na jaki sklep ma posiadac¢ stan, system wylicza i wskazuje, gdzie nalezatoby dosta¢ towar biorgc pod
uwage ilos¢ sprzedazy przesytang w raporcie sprzedazy;

BUSINESS INTELLIGENCE:

141
14.2

wykonywanie analiz bezposrednio z arkusza MS Excel;
wykorzystania modeli statystycznych w analizie danych - gotowe modele np. regresja liniowa,

analiza klastrowa;

14.3
14.4
14.5
14.6
14.7
14.8
14.9
14.10
14.11
14.12
14.13

budzetowanie finansowe z uwzglednieniem wymiaréw analitycznych;

raport budzetu;

prognozy sprzedazy;

definiowanie wskaznikéw i raportéw w formie kokpitow spersonalizowanych dla uzytkownika;
wielowymiarowe analizy dziedzinowe dla sprzedazy;

wielowymiarowe analizy dziedzinowe dla zakupu;

wielowymiarowe analizy dziedzinowe dla magazynu;

wielowymiarowe analizy dziedzinowe dla finansow;

tworzenie zapytan SQL z mozliwoscig zapisu i uruchamiania przez uzytkownikéw;

narzedzia analityczne w pozwalajgce na pobieranie danych bezposrednio z arkuszy Excel ;
narzedzia analityczne pozwalajagce na swobodne (na poziomie uzytkownika) drazenie i

wizualizacje graficzng prezentowanych danych (inne niz Excel);



14.14 praca na danych analitycznych w czasie rzeczywistym;
14.15 kokpit Klienta z zagregowanymi analizami jego dotyczacymi (widok 360 stopni);
14.16 analiza dostepno$ci towaru z mozliwoscig przeplanowywania kolejno$ci realizacji dostaw (ATP);

ARCHITEKTURA ROZWIAZANIA:

15.1 dostepnos¢ udokumentowanego interfejsu programistycznego w postaci bibliotek .COM,;

15.2  dostepnosé udokumentowanego interfejsu programistycznego w postaci WebService;

15.3  dostepnos¢ udokumentowanego interfejsu programistycznego w postaci protokotu
ODATA/REST

154  mozliwos¢ wdrozenia systemu w wariancie zakupu licencji lub opcji Cloud (w zaleznosci od
wyboru Zamawiajgcego);

15.5 narzedzie klasy BPM, szyna danych, pozwalajgce na definiowanie scenariuszy integracyjnych
(np. systemem workflow) bez tworzenia kodu programistycznego;

15.6 mozliwos¢ pracy z wykorzystaniem przegladarki internetowe;j i klienta Windows (FAT);

15.7 narzedzie do diagnostyki bazy danych;

15.8  narzedzie do monitorowania bazy danych;

15.9  narzedzie do automatycznego tworzenia kopii zapasowych danych.

INTERFEJS UZYTKOWNIKA:

16.1 Mozliwos¢ szybkiego wyszukania wszystkich potrzebnych informacji zawartych w bazie danych
przy pomocy prostego mechanizmu wyszukiwania;

16.2  Mozliwos¢ zdefiniowania oraz umieszczenia na pulpicie gtdwnym uzytkownika dedykowanych
raportéw, wskaznikow, licznikow itp.;

16.3  Mozliwos¢ powiadomien i alarméw pojawiajgcych sie w oknie gtdwnym w momencie
uruchamiania systemu;

16.4  Dostep do wybranych przez uzytkownika funkcji bezposrednio z ekranu gtéwnego lub za
pomocg skrétu klawiaturowego;

16.5  eksport danych z ekranu do Microsoft Excel;

16.6  sortowanie i zmiana uktadu kolumn na ekranach;

16.7  podiaczanie analiz graficznych (kokpitéw) bezposrednio do okien systemowych np. Klienta,
Oferty;

16.8  mozliwos¢ kopiowania danych tabelarycznych ze schowka systemowego (kopiuj-wklej)
bezposrednio do dokumentéw np. zaméwien;

16.9  Mozliwos¢ definiowania dowolnych powiadomien i alarmoéw pojawiajacych sie w oknie gléwnym
w momencie uruchamiania systemu.

APLIKACJA MOBILNA:

17.1 praca na platformie Android;

17.2  praca na platformie iOS;

17.3  dostepu do danych Klientéw i Dostawcow;

17.4  podgladu wybranych dla uzytkownika raportow;

17.5 podgladu i rejestracji kontaktow z Klientami i Dostawcami;
17.6  powiadomienia o dowolnych zadaszeniach;

17.7  zatwierdzania (autoryzacja) dokumentow;

MIGRACJE DANYCH:

18.1 kartoteki dostawcow i odbiorcow ;

18.2  kartoteki towardw i ustug;

18.3  kartoteki srodkow trwatych;

18.4  bilans otwarcia stanéw magazynowy;

18.5  bilans otwarcia kont ksiegowych;

18.6 bilans otwarcia rozrachunkéw (otwarte naleznosci i zobowigzania);



18.7  historyczne dane sprzedazy.

EDI - Integracje

Integracja elektronicznego obiegu dokumentéw z kontrahentami na podstawie wytycznych
Zamawiajacego, w tym co najmniej :

- wysylanie stanéw magazynowych;

- odbieranie zamowien;

- potwierdzenie przetworzenia awizo;

- faktura;

- potwierdzenie przyjecia;

- obieg dokumentow z firmami kurierskimi i spedytorami;
- faktura korygujaca;

- katalog produktow.

3. Na wdrozenie systemu wsparcia merytorycznej realizacji projektu sktadajg sie:

- Przygotowanie projektu (spotkania organizacyjne z konsultantami, karta projektu, harmonogram
projektu);

- Przygotowanie srodowiska zintegrowanego systemu zarzadzania;

- Zapoznanie sie z posiadang przez Zamawiajgcego analizg przedwdrozeniowg, a nastepnie
przygotowanie w oparciu o te analize koncepcji systemu, w tym analize proceséw biznesowych,
zakres i opis wymaganych modyfikacji, zakres migracji danych, opis interfejsow statych z
systemami zewnetrznymi proponowang konfiguracje systemu, liste uzytkownikdéw systemu.
Okreslenie finalnego harmonogramu i budzetu prac nastapi w oparciu o najlepsze praktyki
biznesowe znane Oferentowi;

- Prace wykonywane przez kierownika projektu;

- Realizacja (przygotowanie rozwigzanie biznesowego), w tym: przygotowanie $rodowiska
technicznego oraz konfiguracja i parametryzacja rozwigzania, elementy spersonalizowane;

- Przygotowanie do startu produktywnego w tym: migracja danych poczatkowych; szkolenie
kluczowych uzytkownikéw;

- Start produktywny i wsparcie;

- Dostarczenie kompletnej dokumentacji projektowej, instrukcji uzytkownikéw z podziatem na role
oraz instrukcji administratora.

Przez dostarczenie systemu wsparcia merytorycznej realizacji projektu rozumie sie wdrozenie i
instalacje oraz konfiguracje zintegrowanego systemu informatycznego, jego produkcyjne uruchomienie
oraz monitorowanie, usuwanie btedéw oraz optymalizacja jego dziatania przez okres nie krotszy niz 3
miesigce od wdrozenia.

IV. Terminy i miejsce wykonania zaméwienia.

1. Wykonawca bedzie zobowigzany do realizacji zaméwienia do dnia 31. Marca 2018 r. do miejsca
realizacji Projektu (miejsce przeprowadzenia wdrozenia) — wojewodztwo dolnoslgskie, ul. Jana Szczyrki
12, 54-426 Wroctaw.

Dopuszcza sie przesuniecie terminu realizacji zaméwienia w przypadku zadziatania czynnikéw, na ktére
zarébwno Zamawiajgcy jak i Oferent nie majg wptywu, w tym wystgpienie tzw. Sity Wyzszej.

2. Oferte bedaca odpowiedzig na niniejsze zapytanie nalezy dostarczy¢ na zaproponowanym formularzu
(stanowigcym zat. nr 1) do dnia 21. Marca 2017r. do godziny 10:00 do biura Zamawiajacego lub na
adres e-mail (w formie skanu oraz dokumentu w formacie PDF) jakub.matuszczak@techland.pl. Oferta
odbiegajgca od zatgczonego wzoru formularza bedzie dopuszczona jezeli zostang podane wszystkie
wymagane informacje, a w szczegolnosci tgczna cena netto i brutto. W przypadku braku ztozenia
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odwiadczen jak w zaproponowanym formularzu ofertowym, przyjmuje sie, ze Oferent spetnia wszystkie
warunki (w zakresie, ktdrego oswiadczenia dotyczg).

3. Do formularza ofertowego, o ktérym mowa w pkt. IV ppkt. 2 nalezy dotaczy¢ specyfikacje techniczna, z
ktérej wyraznie bedzie wynika¢ w jaki sposéb spetnione sg warunki techniczne okreslone w zapytaniu,
opisane w pkt. lll. - Opis przedmiotu zaméwienia. Zatgcznik ten musi by¢ dokumentem dotgczonym do
Formularza.

4. Do formularza ofertowego, o ktérym mowa w pkt. IV ppkt. 2 nalezy dotaczy¢ podpisane przez osobe
uprawniong do reprezentowania podmiotu oswiadczenie o zachowaniu poufnosci. Brak oswiadczenia
wyklucza Oferenta z udziatu w postepowaniu.

5. Do formularza ofertowego, o ktérym mowa w pkt. IV ppkt. 2 nalezy dotaczy¢ dokumenty
potwierdzajace kryteria oceny wymienione w pkt VI ppkt.2:

a) Potwierdzenie doswiadczenia na rynku (dopuszczalna forma - dokumenty rejestrowe podmiotu
Wykonawcy);

b) Potwierdzenie liczby i wartosci wdrozen (dopuszczalna forma - listy referencyjne lub osobne
oswiadczenie);

c) Doswiadczenie na rynku produkcji lub dystrybuciji gier komputerowych (dopuszczalna forma -
listy referencyjne lub osobne oswiadczenie);

d) Doswiadczenie na rynku dziatalnosci badawczo-rozwojowej (dopuszczalna forma - listy
referencyjne lub osobne oswiadczenie).

6. Nie dopuszcza sie sktadania ofert czastkowych (na mniej niz wszystkie funkcjonalnosci objete
niniejszym Zapytaniem).

V. Opis sposobu obliczenia ceny.

Cena ofertowa powinna obejmowac¢ kompletne wykonanie przedmiotu zamoéwienia okreslonego w
niniejszym zapytaniu i uwzglednia¢ wszystkie koszty niezbedne do jego realizacji. Do Zatacznika nr 1
nalezy dotgczyé dokument wyszczegodlniajgcy cene poszczegodlnych elementéw zaméwienia i ustug
sktadajacych sie na niniejsze zamdwienie, wyszczegolnionych w punkcie 1.

Zamawiajacy nie dopuszcza przedstawienia cen w kilku wariantach, w zaleznosci od zastosowanych
rozwigzan. W przypadku przedstawienia ceny w taki sposob oferta zostanie odrzucona.

Cene nalezy poda¢ w ztotych polskich: netto oraz brutto z wyodrebnieniem podatku VAT. Cene oferty
nalezy podac¢ z doktadnoscig do dwdch miejsc po przecinku, tj. z doktadnoscig do 1 grosza.

VL. Kryteria oceny oferty

1. Kryteria formalne, ktérych niespetnienie powoduje odrzucenie oferty:
a) oferta musi by¢ zgodna z opisem przedmiotu zamowienia (punkt Il) oraz terminem i miejscem
wykonania zamoéwienia (punkt IV);
b) oferowana umowa serwisowa oferenta na oprogramowanie objete przedmiotem zamodwienia nie
moze by¢ krotsza niz 12 miesiecy i musi obejmowac co najmniej ustugi wymienione w punkcie Il
ppkt. 1.

2. Kryteriami oceny, pod warunkiem spetnienia wszystkich wymagan okreslonych w zapytaniu, w tym
szczegOlnie dotyczacych parametrow przedmiotu zaméwienia, terminu dostawy i gwarancji beda;:

a) Cena - stanowigca 50% sumy ogolnej punktow
Obliczana wedtug wzoru:

Wp = [(Cmin / Cb) x 100] x 50% , gdzie:

Wp — wartos$¢ punktowa w kryterium ,Cena”

Cmin — najnizsza cena za wykonanie cato$ci zamdwienia netto sposrdd ofert nieodrzuconych
Cb — cena za wykonanie catosci zamdéwienia netto oferty badanej



b) Doswiadczenie na rynku - stanowigce 10% sumy ogdlnej punktow:
Oferent dziata na rynku 10 lat i wiecej (10 pkt)
Oferent dziata na rynku migedzy 5 lati 10 lat (5 pkt)
Oferent dziata na rynku 5 lat i mniej (0 pkt)

c) Referencje - liczba wdrozen Zintegrowanych Systeméw Zarzgdzania w latach 2014 - 2016
(ostatnie 3 lata) - stanowigce 10% sumy ogdlnej punktow:
30 wdrozen i wiecej (10 pkt);
Miedzy 15 wdrozen a 30 wdrozen (5 pkt)
Ponizej 15 wdrozen (0 pkt)

d) Wartosé pojedynczego wdrozenia Zintegrowanego Systemu Zarzgdzania w latach 2014 -
2016 (ostatnie 3 lata) - stanowiace 10% sumy ogodlnej punktow:
Wiecej niz 5 wdrozeh powyzej 300 000 PLN netto (5 pkt)
Wiecej niz 5 wdrozen miedzy 150 000 PLN netto a 300 000 PLN netto (3 pkt)
Wiecej niz 5 wdrozeh ponizej 150 000 PLN netto (2 pkt)

e) Doswiadczenie we wdrazaniu Zintegrowanych Systeméw Zarzadzania w branzy
produkcji lub dystrybucji gier komputerowych - stanowigce 10% sumy ogdinej punktéw:
Posiada (10 pkt);

Nie posiada (0 pkt);

f) Doswiadczenie we wdrazaniu Zintegrowanych Systemow Zarzadzania w dziatalnosci
badawczo-rozwojowej - stanowigce 10% sumy ogodlnej punktow:
Posiada (10 pkt);
Nie posiada (0 pkt);

Za oferte najkorzystniejsza uznana zostanie oferta z najwyzszg liczbg punktéw, spetniajgca kryteria
formalne opisane w pkt VI, ppkt. 1.

VIl. Osoba uprawniona do kontaktow z Oferentami.
Osobami uprawnionymi do udzielania informaciji sa:
1) Marek Stolarski, tel. +48 601 585 050, E-mail: marek.stolarski@techland.pl - zapytania
techniczne;
2) Jakub Matuszczak, tel. +48 512 026 689, E-mail: jakub.matuszczak@techland.pl. - zapytania
dotyczace pozostatych warunkéw przetargu.

Zamawiajacy zastrzega sobie prawo do nie udzielenia dodatkowych informacji do czasu przestania przez
Oferenta oswiadczenia o zachowaniu poufnosci podpisanego przez osobe uprawniong do
reprezentowania podmiotu, w szczegdlnosci gdy mogtaby zosta¢ ujawniona tajemnica handlowa lub
wewnetrzne procedury Zamawiajgcego (dopuszczalna forma: skan).

VIIl. Klauzule dodatkowe

1. W przypadku, gdy w okreslonym terminie nie wpltynie zadna oferta lub wplynie/wptyng mniej niz
2 wazne oferty, zamawiajacy dokona wyboru dowolnego wykonawcy, ktdry spetnia wszystkie kryteria i
warunki okreslone w zapytaniu ofertowym.

3. Zamawiajacy zastrzega sobie mozliwo$¢ nie udzielania zamowienia ze wzgledu na niewystarczajace
Srodki finansowe.

4. Zamawiajgcy zastrzega sobie prawo do uniewaznienia postepowania réwniez z innych waznych
przyczyn, o ktérych bedzie zobowigzany powiadomic oferentow.

5. Zamawiajacy zastrzega sobie prawo do skontaktowania sie tylko z wybranymi Oferentami i nie
publikowania protokotu i wynikéw z wyboru Wykonawcy/Dostawcy. Zamawiajacy moze poinformowac o
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rozstrzygnieciu zapytania ofertowego poprzez wystanie e-maili do poszczegdlnych Oferentéw lubli
poprzez podanie informacji na tablicy ogtoszen.
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Zalacznik 1. Formularz oferty

OFERTA

Projekt “Przeprowadzenie badan nad opracowaniem nowatorskich rozwigzan i narzedzi dla tworzenia
zaawansowanych technologicznie gier komputerowych typu AAA.” Projekt jest planowany do
wspoéifinansowania w ramach konkursu nr 2/1.1.1/2016. O$ priorytetowa: Wsparcie prowadzenia prac
B+R przez przedsiebiorstwa

Dziatanie: Projekty B+R przedsiebiorstw Poddziatanie Badania przemystowe i prace rozwojowe
realizowane przez przedsiebiorstwa.

Oferta zlozona w odpowiedzi na ogtoszenie w trybie zapytania ofertowego na dostawe, ktérej
przedmiotem zaméwienia jest dostarczenie oraz wdrozenie systemu wsparcia merytorycznej
realizacji projektu w formie zintegrowanego systemu zarzadzania, w sklad ktérego wchodzi
oprogramowanie posiadajgce funkcjonalnosci wymienione w zapytaniu ofertowym oraz licencje
dostepowe dla uzytkownikow.

1. Nazwa i adres Wykonawcy

N2 741LY7=

2o | (=Y

L= 30T T4 2= 1T

NIP:

2. Wykonawca zrealizuje przedmiot zamowienia za cene:

cena za cato$¢ realizacji zamowienia Netto: ...........oiiiiii i zt
cena za cato$¢ realizacji zamowienia brutto: ... zt
w tym podatek VAT: stawka ...... Yoy B e zt

SIOWNIE DU O ..o e ,

Do Zatacznika nr 1 nalezy dotaczy¢ dokument wyszczegdlniajacy cene poszczegodlnych elementow
zamowienia i ustug sktadajacych sie na niniejsze zamodwienie.

3. Termin waznosci oferty
Przedstawiona oferta jestwazna ..................ococ (nie mniej niz 14 dni)
4. Oswiadczenia

Oswiadczam w imieniu podmiotu, ktéry reprezentuje / reprezentujemy, ze:

1. Okreslone w pkt. 2 wynagrodzenie zawiera wszystkie koszty zwigzane z wykonaniem przedmiotu
zamoéwienia.
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2. Zapoznatem sie / zapoznaliSmy sie i akceptuje / akceptujemy warunki realizacji zamowienia, w tym
zakres oraz termin wykonania.

3. Podmiot posiada uprawnienia do wykonywania dziatalnosci lub czynno$ci okreslonej zapytaniem
ofertowym.

4. Podmiot posiada niezbedng wiedze i doswiadczenie oraz potencjat techniczny, a takze dysponuje
osobami zdolnymi do wykonania zaméwienia.

5. Podmiot nie jest przedmiotem wszczetego postepowania upadtosciowego ani jego upadtosé nie jest
ogtoszona, nie jest poddany procesowi likwidacyjnemu, a jego sprawy nie sg objete zarzadzeniem
komisarycznym lub sadowym;

Prawdziwo$¢ powyzszych danych oraz wszystkich wymaganych zatgcznikéw przedtozonych do Oferty
potwierdzam wiasnorecznym podpisem swiadom odpowiedzialnosci karnej oraz kontraktowe;j.

(miejscowosc) (data)

(podpis wykonawcy)
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